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11. Manazérske zhrnutie:

Ciel'om stretnutia naSho klubu bola organizacia podnikatel'ského inkubatora pre tvorbu

inovativnych didaktickych materidlov. V ramci tejto aktivity sme spoloc¢ne zdiel’ali nase

pedagogické skusenosti, napady a na zaver stretnutia sme tvorili spoloéné odporucanie.

KTIacové slova: podnikatel'sky inkubator, tvorba materidlov, medzigeneracna vymena OPS.

12. Hlavné body, témy stretnutia, zhrnutie priebehu stretnutia:

Hlavné body:

1.

2
3.
4

Spolo¢né evokacia skiisenosti.
Diskusia.
Tvorba materialov.

Zaver.

Témy: zvysovanie kompetencii ziakov, rozvoj podnikavosti.

Program stretnutia:




1. Asociacny clustering — evokacia pedagogickych skiisenosti.
2. Diskusia — riadena debata.

3. Spoloc¢na tvorba materidlov — kreativne pisanie.

4

Zaver a tvorba pedagogického odporticania.

13. Zavery a odporucania:

Na stretnuti sme analyzovali priklad hodiny rozvijajucej podnikatel'ské kompetencie prierezovo
a pomocou dialogickych metod. Ziakom na akejkol'vek hodine, kde st na to podmienky vytvorené
kurikulom, mézeme klast’ nasledovné otazky:

o Co vas viedlo k tomuto napadu, preco si myslite, Ze by ste to dokazali predat’?

o Kto z vas by si to kapil? Kto by za to zaplatil?

o  Predstavte si, Ze tito vec musite predat’. Co vas na tomto produkte ako potencialnych

zakaznikov laka? Preco by ste si tento produkt kapili?
o Kde si myslite, ze sa hl'adaji podnikatel'ské napady a preco prave tam?
o Ako sa tvoria podnikatel'ské napady?

o Preco podla vas l'udia podnikaju?

Na zaklade tychto otazok vedieme diskusiu, Ziakov povzbudzujeme, aby povedali svoj nazor, ktory
prezentovali, a aj ho zd6vodnili. Rozhovor usmeriiujeme otazkami k téme, ktorej sa venujeme.
Ziakov sa pytame, ktory z tychto podnikatel'skych napadov ich zaujal najviac, ktory méa podl'a nich
Sancu na prezitie, teda na dlhodobejsi Gspech na trhu. Spolo¢ne hl'adame dévody, preco prave tento
napad. Predposlednou ¢ast'ou hodiny je predstavenie jednotlivych zasad, ktorych dodrzanie by mohlo
priniest’ ispesny podnikatel’sky napad. Odporaéame nasledujice zasady:
e napad vychadza zo znalosti vlastnych schopnosti a potrieb budtcich zakaznikov,
e podnikatel si presne vymedzi, kto predovsetkym by si mal kupovat’ jeho produkt,
e skasi odhadnut’, ¢i takychto 'udi bude dost’ na trhu, kde chce svoj produkt predavat’ (realnu
vel'kost’ vybraného zakaznickeho segmentu), ¢i trh sa v budicnosti bude rozsirovat’ alebo
zuzovart’,
e zamysli sa nad tym, ¢i sa d4 jeho produkt nie¢im nahradit’ (¢i uz teraz, alebo v blizkej
buducnosti),
e vie si sam zodpovedat na otazku, preco by si tito ['udia mali tento produkt kapit’,
e premysli si, ¢o by mohlo zakaznika od kupy odradit’ (napr. cena, sposob predaja,
pripadné nedostatky produktu nezohl'adnené v cene a pod.),

e ma zmapovanu situaciu u konkurencii — ich silné a slabé stranky, svoje silné
a slabé stranky voci konkurencii,

e ma premysleny sposob konkurencie,

e zvazi, do akej miery mozu jeho podnikanie ovplyvnit’ vonkajsie makroekonomické vplyvy,




prepocita si finan¢né naklady na rozbeh a udrzanie podnikania vo vybranom

predmete Cinnosti, realne odhadne svoje moznosti ziskania potrebnych finan¢nych zdrojov.
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Prioritna os:

Vzdelavanie

Specificky ciel:

1.2.1 Zvysit kvalitu odborného vzdeldvania a pripravy
reflektujidc potreby trhu prace

Prijimatel:

SOS strojnicka, ul. Sportova 1326, Kysucké Nové Mesto

Nazov projektu:

ZvysSovanie kompetencii Ziakov v Strednej odbornej Skole
strojnickej

Kéd ITMS projektu:

312011ACC2

Nazov pedagogického klubu:

Pedagogicky klub ,podnikavy ¢lovek” — aktivny obcan,
prierezové témy

PREZENCNA LISTINA

Miesto konania stretnutia: Dielne odborného vycviku — kanceldria TEC

Datum konania stretnutia: 19.12.2022

Trvanie stretnutia: od 15:30 hod. do 18:30 hod.

Zoznam Ucastnikov/¢lenov pedagogického klubu:

¢. Meno a priezvisko Podpis Institucia

1. |Ing. Miroslava Kekelyova SOSs KNM
2. |Ing. Alena Cinkova SOSs KNM
3. | Mgr. Tatiana Bukovd SOSs KNM
4. | Mgr. Marta Muskova SOSs KNM
5. | Mgr. Marek Zifé¢ak SOSs KNM




